
Problem 

 

• Trudno znaleźć 

tani/niedrogi nocleg 

podczas podróży 

• Zatrzymując się w 

hotelach podróżni nie 

mogą uzyskać 

autentycznych 

wrażeń z danej 

lokalizacji 

• Nieuprawiana kultura 

dzielenia się domem 

 

Istniejące alternatywy:  

• Booking.com 

• Hotels.com  

Rozwiązanie 

 

Usługa online, dzięki której 

podróżni mogą wynająć 

niedrogie lokalne mieszkanie, 

a właściciele domów mogą 

zarobić dodatkowe pieniądze, 

wynajmując wolne miejsca 

Propozycja wartości 

 

• Podróżni mogą 

doświadczyć 

autentycznych wrażeń z 

okolicy 

• Dodatkowa monetyzacja 

wolnych powierzchni dla 

właścicieli domów 

Nieuczciwa przewaga 

 

• Każdy właściciel domu 

może wynająć przestrzeń 

• Budowanie zaufania: 

dwukierunkowy system 

oceny gospodarzy i 

odwiedzających 

• Domyślne ubezpieczenie 

dla gospodarzy 

Segmenty klientów 

 

• Podróżni poszukujący 

odpowiedniego 

zakwaterowania za 

niską cenę 

• Osoby posiadające 

opcje zakwaterowania, 

aby zostać 

gospodarzem 

 

Early adopters – osoby 

gotowe dzielić miejsce 

zamieszkania i zarabiać jako 

gospodarze 

Kluczowe wskaźniki 

 

• Liczba wyświetleń do 

rezerwacji na 

gospodarza 

• Liczba zgłoszonych 

hostów 

• DAU/MAU 

Kanały 

 

• Polecenia 

• Rekomendacje 

• Reklama (zarówno online, 

jak i offline) 

Struktura kosztów 

 

• Hosting i rozwój 

• Marketing 

• Lista płac 

• Ubezpieczenie 

Struktura przychodów 

 

• Opłaty dla podróżnych 

Przykład – Airbnb       Źródło: https://railsware.com/blog/5-lean-canvas-examples/ 


