Problem Rozwigzanie
(Wskaz 3 najwazniejsze problemy (Wskaz 3 mozliwe rozwigzania
dla segmentdéw klientow) problemow)

Kluczowe wskazniki
(Zaproponuj wskazniki, ktére
powiedzg Ci, czy Twoi klienci

korzystajg z produktu we wiasciwy
sposdb)

Struktura kosztow

(Okresl najwazniejsze koszty projektu — np. koszty pozyskania klientéw, dystrybucji, zarzagdzania,

personelu)

Propozycja wartosci
(Indywidualne, przejrzyste, atrakcyjne,
przyciggajace wzrok / hasto
reklamowe)

Nieuczciwa przewaga Segmenty klientéw
(Cos, czego nie mozna tatwo skopiowac (Wskaz segmenty klientéw, ktérych
lub kupic) problemy chcemy rozwigzac)

Kanaty
(Wskaz kanaty pozyskiwania klientéw)

Struktura przychoddéw
(Okresl, w jaki sposdb chcesz zarabiac¢ na produkcie = przychéd = zysk)

Zrédto: http://www.itee.radom.pl/images/kompendium.pdf



