	Problema

· Es difícil encontrar opciones baratas/ económicas de alojamiento cuando viajas.
· Los viajeros que se quedan en hoteles no experimentan lo más auténtico del lugar donde se hospedan.
· No hay cultura de intercambio doméstico.


Alternativas existentes:
· Booking.com
· Hotels.com
	Solución


Un servicio online donde los viajeros pueden alquilar apartamentos por un precio asequible, y los propietarios ganen dinero extra alquilando sus viviendas vacías. 
	Propuesta de Valor Única

· Los viajeros pueden vivir una experiencia auténtica del área local.
· Rentabilidad extra para los dueños de casas en zonas vacacionales.
	Ventaja Competitiva

· Cualquier dueño de una vivienda puede alquilarla por completo, o incluso solo una parte.
· Basado en la fiabilidad: sistema bidireccional entre anfitriones y visitantes.
· Seguro incluido para los anfitriones. 
	Segmentación de clientes

· Viajeros que buscan un alojamiento de calidad a bajo precio.
· Gente que dispone de alojamientos se puede registrar como anfitrión. 


Primeros usuarios –
 gente dispuesta a compartir su residencia y ganar dinero como anfitrión.

	
	Métricas Clave

· Número de visitas convertidas en reservas por anfitrión. 
· Número de anfitriones registrados.
· DAU/MAU
	
	Canales

· Referencias 
· Recomendaciones
· Publicidad (online y offline)
	

	Estructura de costes

· Hosting y Desarrollo
· Marketing
· Nóminas
· Seguros
	Fuentes de ingresos

· Comisiones de los viajeros
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